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Présentation de l'éditeur
Attirer des visiteurs pertinents sur votre site internet, des contacts commerciaux (leads) hautement qualifiés
et développer votre chiffre d’affaire n'est pas facile.
Ce livre vous donne les clés pour y parvenir et ainsi renouer avec la croissance des résultats sur le long
terme, grâce à une nouvelle stratégie digitale. Tout cela de façon pérenne.

Quelques chiffres :

57 % de la décision d'achat entre entreprises (BtoB) se fait avant même d'entrer en contact avec un
fournisseur (Harvard Business Review, 2012).
94 % des acheteurs BtoB effectuent des recherches par internet (Acquity group, 2014)
2/3 déclarent que les contenus avaient eu une influence significative sur leur décision et que le fournisseur
finalement retenu avait proposé un mix de contenus de meilleure qualité que ses compétiteurs (DemandGen,
2014).

Vous allez attirer des prospects intéressés par vos produits sur votre site internet avec des contenus pertinents
et à forte valeur ajoutée. Vous collecterez des informations sur votre cible et allez transformer votre lead en
client (toutes les méthodes sont décrites dans le livre). En effet, seulement 25 à 50% des leads ou prospects
sont prêts pour une proposition de vente immédiate. Les autres doivent être « travaillés ». Les entreprises
ayant implémenté des solutions similaires à celles décrites dans ce livre connaissent 451% d’augmentation
de leads qualifiés et leurs revenus 417% d’augmentation moyenne (The Annuitas Group).

Ce livre détaille donc en 59 pages la méthode, les bonnes pratiques et les outils concrets pour mener à bien
pas-à-pas une stratégie cohérente, globale et très efficace via internet.
Vos ressources commerciales, marketing et surtout webmarketing vont ainsi s’unir pour créer et optimiser
cette stratégie. Les méthodes décrites apportent tout leur potentiel sur le long terme. Vous réussirez à
transformer votre présence en ligne en machine de guerre à collecter des leads et démultiplier vos ventes.

Vous vous posez des questions sur votre stratégie webmarketing actuelle et souhaitez vous appuyer sur une
méthode performante et qui a fait ses preuves par internet ?
Vous souhaitez progresser fortement sur les pages de résultat de Google en visibilité ?
Vous souhaitez attirer davantage de prospects, qui seront intéressés par votre entreprise ?
Vous ne voulez plus investir dans la publicité sur internet sur le court terme ?
Vous avez un budget mensuel de communication par internet plutôt limité ?
Vous souhaitez atteindre un retour sur investissement de votre présence en ligne et l’optimiser pour qu’elle
devienne un outil d’opportunités d’affaires puissant sur le long terme ?

Ce livre est fait pour vous et votre entreprise !

A qui ce livre est destiné ?
Entrepreneur, responsable marketing et communication, chargé de webmarketing, responsable commercial,
business developper ou simple curieux.
Vous êtes avec des clients professionnels BtoB (ou en BtoC sur des cycles d'achat longs ou des produits qui
requièrent un "apprentissage du client"), alors ce livre est fait pour vous.
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